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100% Chiusura

Concludere le trattative con successo

25-26 Agosto 2020 /5

)

p

Mind B‘\usiness School

Danilo Dadda
Vendere con successo

prodotti e servizi
nel campo dell’edilizia



MBS 25 agosto 2020 100% chiusura N

Vi presento: il mondo VANONCINI Spa...

Monitoraggio Progettazione & Consulenza Condivisione in Academy

A

AVANONC

Creiamo Edilizia Sostenibile Danilo Dadda A.D. Vanoncini Spa
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Da quando?
—



Perche dovrei?




Vendl quando

Soddlsfl il «xperché» della
Persona che hai di fronte

- 7 A\

Vendi quando...

Scambi in abbondanza con la
Persona che hai di fronte

Win — win ...e ancora win
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Accetti la sfida?




Vendi quando...
. N

Ti prendi la responsabilita
di ottenere un grande risultato

Vendi quando...
2 FE
Hai fiducia della tua squadra

& .




qual e il dlsegno’?




Vendi quando...

guardi «oltre» quella vendita

Vendi quando...

hai una META grande
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Quando pagherest



- Vendi quando... ¢
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sel disposto
a flrmare un assegno in blanco

Vendlquando ;
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(non) sel disposto a perderlo
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Ti deresti In giro?



Vendl quando
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sei su di tono
o . T

Vendi quando...
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. hai buoni rapporti

- con le Persone
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1 dverne

Pensi
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. Vendi quando...
TR Al IR

Non ti fai abbattere
dalle sconfitte

~

= Vendi quando...
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Mantlenl mtegro il tuo Valore
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quando



1) Soddisfi il «xperché» delle Persone
2) Scambi in abbondanza - Win/Win/Win
3) Ti prendi la responsabilita del risultato

4) Hai fiducia nella tua squadra
5) Sei lungimirante e guardi oltre il singolo affare

6) Hai una Meta GRANDE
7) Sei disposto a firmare un assegno in bianco

8) (non) sei disposto a perderlo
9) Sei alto di tono
10) Ti piacciono le Persone

11) Sei resiliente
12) Sei una Persona Etica e di Valore



Prometti?



Vendi quando...
Parla il tuo Cuore

-—

Buone vendite!



