
ANDREA PODDA

“IL MARKETING DEI MILLENNIALS”





NON SI PUO’ FARE 
BUSINESS IN 

SARDEGNA, NON SI 
POSSONO CRARE 

ALLEANZE PERCHE’ ….



GENERARE
TRAFFICO (fare marketing )

CONVERSIONE 
ALL’ACQUISTO (Abilità di Vendita)

ECONOMIA ( Creare profitto)





LE MIE 7 REGOLE 
PER COSTRUIRE UN’AZIENDA 

TRAINATA DA UN FORTE 
MARKETING  

ORIENTATO ALLE NUOVE 
GENERAZIONI



0) NON FAR L’ERRORE 
DI DIRE  

“IL DIGITAL E’ IL 
FUTURO”



1) SE VUOI VINCERE NEL MARKETING E NELLA 
COMUNICAZIONE DEVI COSTRUIRE UN TEAM 

INTERNO GIOVANE E IN QUALCHE MISURA DEVI 
LASCIARTI INFLUENZARE DA ESSO



2) UN’AZIENDA CHE VUOLE 
CRESCERE DEVE ORIENTARSI A 

COMUNICARE CON L’OBIETTIVO DI 
RECLUTARE IN CONTINUAZIONE

2) POTENZIALI TALENTI1) POTENZIALI CLIENTI



3)  
LA COSTRUZIONE  DI UN BRAND: 

  
Se costruisci un’azienda fai un profitto, se 
costruisci un brand puoi fare una fortuna



Devi scalare la vetta nella mente del tuo Mercato puntando 
a diventare la prima scelta almeno nella tua regione

1 
2 
3



PARTI DA 2 GRANDI DOMANDE :  
1- CHI SONO ?  

2- CHE SEGNO/TRACCIA/MESSAGGIO 
LASCERO’ in tutto questo caos?

@apple - celebra la creatività, la 
diversità, Pensare differente

VAI SU INSTAGRAM

@nike - celebra lo sport, i grandi 
atleti, lo sport



IL TUO MARKETING E I TUOI 
PROGETTI DEVONO ESSERE 

L’ESTENSIONE DEL TUO MESSAGGIO



4) QUAL’E LA COSA CHE  
PER UN INDIVIDUO HA PIU 

VALORE IN ASSOLUTO?

IL TEMPO



QUANTO COSTA ALLE  
PERSONE SCOPRIRE DI 

PIU’  
SULLA TUA AZIENDA?



LA FREQUENZA, LA CHIAREZZA E 
IL LIVELLO DI CIO’ CHE 
COMUNICHI ONLINE 
RAPPRESENTANO IL 

 “BATTITO CARDIACO” 
 DELLA TUA  

ORGANIZZAZIONE / AZIENDA



5) FAI COSE FIGHE 
 E RACCONTALE



CLIENTI E TALENTI SONO  
ATTRATTI DA UNA 

COMUNICAZIONE CHE CREI :  

- ISPIRAZIONE 

-       INFORMAZIONE 

-   INTERAZIONE





6) SFRUTTA GLI 
INNUMEREVOLI 

“BRAND” PRESENTI 
IN AZIENDA



DA 1 MAN / BRAND MAGNET

A 

MULTI MAGNET!

TITOLARE/
BRAND AZIENDA

COMMERCIALE RESP MKTG SEGRETARIA TECNICI



IL MERCATO VUOLE SAPERE DI PIU’ 
DELLA TUA AZIENDA

1) QUALSIASI COSA TU VENDA CREA LA PAGINA INSTAGRAM DELLA TUA AZIENDA 

2) FAI SI CHE OGNI TUO COLLABORATORE IN OGNI REPARTO FACCIA UNA STORIES  

3) FAI SI CHE METTANO UN TAG ALL’AZIENDA @AZIENDA 

4) FAI SI CHE UNA PERSONA IN AZIENDA (rep. mktg) SIA INCARICATA DI 

RICONDIVIDERE LA STORIES



7) COSTRUISCI LA 
TUA RETE 

COMMERCIALE 2.0 
FATTA DI MILLENIALS



AZIENDE, MARKETING 
 RETI COMMERCIALI

OFFLINE ONLINE

I PROFILE I PROFILE + NINJALITICS





TUTTO IL TEMPO CHE NON DEDICHI A COSTRUIRE 
LA TUA AZIENDA “VIRTUALE” E’ TEMPO CHE 

DEDICHERAI A GESTIRE PROBLEMI DI  
CRESCITA DELL’ AZIENDA “REALE”



RECAP
0)    NON  PENSARE AL DIGITAL COME AL FUTURO 

1) CREA UN TEAM INTERNO DI MARKETING 
2) ATTRAI CLIENTI E TALENTI CON IL MKTG 
3) COSTRUISCI UN BRAND E POSIZIONALO 
4) COMUNICA E RENDI SEMPLICE CONOSCERTI 
5) FAI COSE FIGHE E RACCONTALE  
6) SFRUTTA TUTTI I BRAND DELL’AZIENDA 
7)COSTRUISCI LA TUA RETE COMMERCIALE ONLINE



 
 Ricordate che ci troviamo di fronte al nuovo tipo 

di società:   

la Società dei Sogni 
 

… Le Aziende, I prodotti, I Servizi dovranno fare 
appello ai nostri cuori, non alle nostre teste.  

E’ giunto il tempo di aggiungere valore emozionale 
ai prodotti e ai servizi e più in generale  

alla tua azienda



GRAZIE !!!


